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ABSTRAK 

Model Bisnis Partnershp Untuk Meningkatkan Penjualan Pada UD. 

Sumber Kasur Jombang: Muhammad Hamzah Efendi; 3119018; 2023 ; 

95 halaman ; Program Studi Administrasi Bisnis; Fakultas Bisnis Dan 

Bahasa; Universitas Pesantren Tinggi Darul ‘Ulum. 

Dalam sebuah bisnis pasti para pengelola bisnis ingin bisnis nya 

terus berkembang, karena itu para pemilik bisnis harus memiliki sebuah 

strategi agar bisnis yang sedang digeluti tersebut berkembang dan dapat 

bersaing dipasar dengan para kompetitor. Untuk meningkatkan tersebuah 

perlu sebuah pengembangan seperti hal nya mengembangkan sistem 

kemitraan atau partnership, dalam penurunan sebuah performa 

perusahaan dapat menggambarkan kinerja perusahaan yang tidak 

maksimal, agar kinerja perusahaan dapat meningkat perlu menerapkan 

system model binis yang tepat. bussines model menjadi salah satu cara 

bagaimana seseorang menjalankan bisnis agar berbeda dengan 

kompetitornya hal itu berguna untuk menaik kan jumlah pasar target 

bisnis, dengan begitu pelanggan akan menyukai produk atau bisnis yang 

sedang dijalankan oleh pebisnis. Kemitraan atau yang dikenal dengan 

persekutuan adalah dari dua orang atau lebih untuk bersama-sama dalam 

kegiatan usaha dan ber partnership untuk memperoleh keuntungan. 

Penelitian ini bertujuan mengetahui dan mendeskripsikan Model 

Bisnis Partnershp Untuk Meningkatkan Penjualan Pada UD. Sumber 

Kasur Jombang Penelitian ini menggunakan pendekatan penelitian 

kualitatif deskriptif dengan teknik observasi, wawancara dan 

dokumentasi. 

Hasil dari penelitian ini adalah upaya untuk meningkatkan 

penjualan kasur melalui strategi kolaborasi. Kualitas produk kasur dan 

keunggulan yang ditawarkan sangat penting untuk memenangkan 

persaingan di pasar kasur saat ini, terutama dengan meningkatnya 

kesadaran masyarakat akan kesehatan dan kenyamanan tidur. Dalam 

situasi seperti ini, penerapan strategi kerja sama dengan mitra yang tepat 

dapat menjadi kunci untuk keberhasilan. Distribusi dan visibilitas produk 

kasur dapat ditingkatkan secara signifikan melalui kemitraan. Memilih 

mitra yang sesuai dengan tujuan dan visi perusahaan akan meningkatkan 

daya saing dan memperluas jangkauan. dapat membuat produk yang 

menarik dan berbeda dari pesaing. Menggunakan teknologi baru dan 

mengikuti tren desain terbaru juga dapat memberikan keunggulan 

kompetitif. 

 

Kata kunci: Partnership, Peningkatan penjualan 
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ABSTRAK 

 

Business Model Partnershp to Increase Sales on UD. Sumber Kasur 

Jombang Source: Muhammad Hamzah Efendi; 3119018; 2023; 95 pages; 

Program of Business Administration Studies; Faculty of Business and 

Language; University of Darul ‘Ulum. 

In a business, business managers want their business to continue to 

grow, so business owners need to have a strategy so that the business is growing 

and can compete with the competitors. To improve a need for a development 

such as developing a system of partnership or partnership, in the decrease of a 

company performance can describe the company's performance is not 

maximum, so that the performance of the company can increase need to 

implement the correct binary model system. busines model becomes one way 

how one run a business to differ from its competitors it is useful to increase the 

number of the target market business, so customers will like the product or 

business being run by the businessman. A partnership is known as a union of 

two or more people to work together in business activities and to make a 

partnership for profit. 

This research aims to know and describe the Partnership Business 

Model to Increase Sales at UD. This study uses a descriptive qualitative 

research approach with observation, interview and documentation techniques. 

The result of this research is an effort to increase bed sales through 

collaborative strategies. The quality of bed products and the advantages they 

offer are critical to winning competition in today’s bed market, especially with 

the increasing public awareness of health and sleep comfort. In such situations, 

implementing a collaborative strategy with the right partners can be the key to 

success. The distribution and visibility of bed products can be significantly 

improved through partnerships. Choosing partners that match the objectives and 

vision of the company will increase competitiveness and expand the reach. can 

make products attractive and different from competitors. Using new 

technologies and following the latest design trends can also provide a 

competitive advantage. 

 

Keywords: increase sales, increase sales 
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